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OMID CLOUD

Programa de Parceiros

Modulo 006 — Analise Competitiva, Portal Pratico e Projeto
de Cotacao

Versao 1.0

Classificagéo: Interno — Uso Exclusivo para Parceiros Autorizados

1. Visao Geral

Este documento integra o Médulo 006 do Programa de Parceiros da Omid Cloud e
apresenta um guia pratico para analise competitiva, uso do portal de cotagao e
desenvolvimento de projetos de cotagdo para clientes. Este modulo capacita parceiros a
transformar custos de nuvem em receita, posicionando a Omid como a escolha
inteligente em relacdo as nuvens publicas tradicionais.

1.1 Publico-Alvo

Este material é destinado exclusivamente a parceiros autorizados do Programa de
Parceiros da Omid Cloud, incluindo:

Consultorias de Tl e provedores de servico

Equipes de pré-vendas e arquitetura de solugdes
Consultores técnicos e especialistas em infraestrutura
Gestores de contas e executivos comerciais
Profissionais responsaveis por cotacdes e propostas

1.2 Objetivo

Capacitar parceiros a:

Realizar analise competitiva justa entre Omid e Big Clouds
Dominar o portal de cotacao da Omid

Estruturar propostas competitivas para clientes
Demonstrar economia de custos com a Omid
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Transformar servicos de nuvem em fonte de receita significativa

2. Reducao de Custos e Analise Competitiva

2.1 Comparacao Justa
A anadlise competitiva entre Omid e Big Clouds deve considerar ndo apenas o preco da
VM, mas também custos ocultos que aumentam significativamente a fatura:

Custo Big Clouds Omid Cloud

Preco da VM Cobrado Cobrado

Pagamento Inicial de Frequentemente cobrado Nao cobrado
Hardware

Trafego de Dados (Data Cobrado (caro) Né&o cobrado (incluido)
Egress)

IOPS (Operacoes de Cobrado Né&o cobrado (incluido)
Disco)

Previsibilidade de Custos | Variavel (cambial) Fixo em reais

Resultado: Comparacao justa mostra economia de 20-40% com Omid para workloads
intensivos em dados e trafego. Isso é o diferencial competitivo que vende.

2.2 Modelo de Remuneracao Claro para Parceiros
A Omid oferece um modelo de remuneragao transparente e sem armadilhas:

Percentual claro sobre o contrato do cliente (6-16% conforme tier)
Sem letras pequenas ou custos ocultos
Comissdo recorrente enquanto o cliente esta ativo

Beneficio: Isso permite que o parceiro transforme servicos de nuvem em uma fonte de
receita significativa e previsivel.

3. Funcionalidades do Portal Omid

3.1 Simulador de Cotacao
O portal Omid oferece um simulador de cotacdo pratico que permite:

Simular custos de infraestrutura

Comparar diferentes configuragdes
Visualizar impacto de decisdes de arquitetura
Gerar propostas automaticamente
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3.2 Interface Intuitiva
O portal possui uma interface visual que ajuda a identificar o ambiente:

Ambiente de Producao: Interface azul
Ambiente de Simulacado: Interface roxa

Dica: Use o ambiente roxo para simular e treinar. Use o ambiente azul apenas para
cotagoes reais com clientes.

3.3 Calculadora de Precos Melhorada
A calculadora de precos da Omid passa por melhorias continuas, oferecendo:

Calculos precisos e rapidos
Suporte a multiplas configuracées
Visualizagao clara de custos
Exportagdo de propostas em PDF

3.4 Simulando um projeto

Vamos iniciar um tutorial passo a passo de como se faz a simulagdo de um projeto:

Acesse o simulador (Ambiente roxo)

COMPUTE CLOUD

No menu esquerdo va em computagao, e escolha Data Center as a Service para iniciar
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COMPUTE CLOUD

No canto superior direito clique em +Novo DCAAS

Preencha os campos de nome, selecione a zona de disponibilidade, qual a familia do
recurso e as configuracdes de recursos (vVCPU e memoria)
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Criar Novo Pool DCAAS

Siga os passos para configurar e criar seu novo pool de recursos

Identificagio do ambiente computacional

pull-pro

Nome de Exibicio (Opcional)

Zona de Disponibilidade

Q SPO1

Familia de Recurso

M PrRO P ® & () PrRO-G2
\ .

€ UMAX Ulira Perfo

Total do pedido

& Configuragdo de Recursos

@ vcPu

22

Total do pedido

Ao avancar, vocé tera que preencher as informagdes de Configuragdo de Disco (GB)

2 Configuragio de Discos (GB)

5 NLSAS

s BUCKET
a

Na sequéncia, selecione sua Banda de Internet.
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@ Banda de Internet (Mbps)

I Rede Guest Isolada - 50 Mb/s

Rede Guest Isolada - 200 Mb/s

Rede Guest Isolada - 1 Gb/s

Rede Guest Isolada Redundante - 50 Mb/s

Rede Guest Isolada Redundante - 200 Mb/s

Rede Guest Isolada Redundante - 1Gb/s

Dentro de templates, vocé deve selecionar o sistema operacional, como também pode
escolher por demais itens conforme a necessidade, tais como: banco de dados, antivirus,
backup, servigos adicionais e firewall.

52 Templates

Sistemas Operacionais Windows
Sistemas Operacionais Linux
5 Bancos de Dados

7) Antivirus

0 Backup

0, Servigos Adicionais

O Firewall
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Apds o preenchimento dos itens necessario, siga para o resumo.

Nele sera possivel verificar tudo que foi cotado dentro dessa proposta em detalhes

8 Criar Novo Pool DCAAS

Siga os passos para configurar e criar seu novo pool de recursos DCAAS.

den 0 Zona

pull-pro spo1

Familia Co

ute
PRO 22 vCPU / 160 GB RAM

putacionais

47 Memoria
22 vCPU(s) 160 GB RAM

Armazenamento

(£ 1024 GB Disco SSD

1 Windows Server 2019 Standard (64-bit) Licenciado

) 15QL Server 2022 Standard for Linux

T 1Rede Guest Isolada - 200 Mb/s

Total do pedido

Ao adicionar a estimativa, vocé vera a proposta ir para a estimativa de custo que fica
dentro do portal
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# Estimativa de Custo

2 Nicleo(s) & 160 GB RAM

B 1024 GB SSD

Subtotal mensal R$ 811326
Desconto fidelidade -R$ 198623

Total mensal R$ 6.127,03

&, Gerar Proposta
Limpar
&, Proposta Partner

Vocé sempre deve selecionar “proposta partner” ao final da estimativa, para que vocé
possa atrela-la a um cliente dentro do seu portal.

Nova Proposta Partner
Nome da proposta

exemplo_tutorial

Cancelar Salvar

Saia do simulador fechando o carrinho de estimativa ou entdo clicando no botdo no
menu superior direito “Sair do Simulador”

Acesse seu painel de parceiro e va até “"Propostas” que encontrasse no menu esquerdo
lateral
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Propostas

¥ Filtrar

Cliqgue em "Nova Proposta” para que vocé consiga visualizar a estimativa criada dentro
do simulador.

[ Lead 1 - Empresa lead 1 ]

[ #1601 - exemplo-tutorial ]

Consideragdes adicionais

USE ESSE CAMPO PARA ADICIONAR NA PROPOSTA QUE SERA ENVIADA AO CLIENTE AS
CONSIDERACOES ADICIONAIS QUE JULGAR PERTINENTES

Opcoes de Envio da Proposta

O Enviar proposta para vendedor e cliente
O Enviar proposta para vendedor ou parceiro

© Salvar proposta para envio futuro

Adicionar Responsavel

0 Nio
O sim

Prazos e Pagamentos

Autorizar emiss&o do boleto pés-pago

ADICIONAR

Sugerimos sempre selecionar “Salvar proposta para envio futuro”, para que caso
necessario, vocé contate-nos para tirar possiveis duvidas ou conferir a proposta.
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Apds adicionar a proposta, sera gerado o PDF e vocé vera a tela de sucesso.

Cliente > Adicionar Nova Proposta

liente vas receb jentro de instants
VOLTAR PARA PROPOSTAS

Todas as propostas geradas ficam nessa tela. O status de pendente é porque ela nao foi

aprovada no portal para sequenciar com a subida do ambiente.

NOVA PROPOSTA

|Z )
Propostas
¥ Filtrar
L1 RS Pendente D
cad 1 1601 2 05/06/2026 Salvo para futuro envio
12.226,08

Ao clicar na proposta, ira abrir um resumo do que foi solicitado, a opcao para download

de contrato e para download da proposta no final da tela.

Lea ] Produto(s) Periado
L Pendente
Lead 1 1601 2 Men; 1o envi
SUBTOTAL R$ 16.741.98
DESCONTOS RS 451589
TOTAL R$ 12.226,08
DCaas
ibilidade & controle de custos. Adicione poals de recursos ao

Nuvem empresarial baseada em SDDC, infraestrutura hipercanvergents & ViMware vCloud Director, ideal para cargas criticas que exigem flexi
seu datacenter virtual  provisione instancias personalizadas através da imerface VMware, com total liberdade de configuragic.

R$ 1.606.00

22 vCPU(s)
160 GB RAM RS 4.177.60
1024 GB Volume do tipo SSD RS 73728
1 Rede Gu 00 Mb R$ 99,90
15QL Server 2022 Standard for Linux RS 139422
RS 98.26

1 Windows Server 2019 Standard (64-bit) Licenciade
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Proposta Técnica & Comercial

OMID Cloud

DOWNLOAD DA PROPOSTA

Ap0s aprovacao da proposta, € necessario que o lead vire um cliente. Entao volte na area
de parceiros do seu portal, na parte administrativa clique em meus clientes e
compartilhe seu link de acesso para que o lead faca o cadastro atrelado ao seu.

Na tabela abaixo é possivel ver o comparativo de familias entre a Omid vs Big Clouds,
para te ajudar a fazer o comparativo na hora de fazer suas estimativas.

B-series / Bsy. 2 /
B 2

T3/ T3alT4g E2 standard B-series maior /D — E4.Flex / E5.Flex
series entrada

M6i / M7i N2 /N2D Dv6 / Dsvb E4.Flex | E5.Flex

Sole-tenant Node D
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4. Data Center as a Service (DCaaS)

4.1 O Que é DCaaS?

DCaaS (Data Center as a Service) € um modelo de contratacdo da Omid que oferece
flexibilidade méaxima. Em vez de contratar maquinas virtuais especificas, o cliente
contrata um pool de recursos (CPUs e memoria) e pode configurar ambientes conforme
necessario.

4.2 Contratos Flexiveis com Descontos Progressivos
DCaaS permite contratos com diferentes duragdes e descontos de fidelidade:

Duracdo do Contrato Desconto de Fidelidade
Anual (12 meses) 10%

Bianual (24 meses) 20%

Trienal (36 meses) 30%

Até 60 meses Até 40%

Vantagem: Contratos mais longos oferecem descontos maiores, incentivando
compromisso de longo prazo e aumentando previsibilidade para o cliente.

4.3 Flexibilidade de Configuracao
No DCaaS, o compromisso é com o valor da fatura, ndo com a configuragado especifica
da maquina. Isso permite que o cliente:

Desmontar e montar ambientes conforme necessidade
Ajustar recursos sem renegociar contrato

Otimizar arquitetura ao longo do tempo

Responder rapidamente a mudancas de negdcio

5. Sistema Operacional e Licenciamento

5.1 Integracao com Licenciamento Microsoft (SPLA)

A Omid oferece integracdo com licenciamento Microsoft (SPLA - Service Provider License
Agreement) por par de VCPUs. Isso permite que clientes com licengas Microsoft
otimizem custos.

5.2 Opc¢oes Licenciadas e Nao Licenciadas
O cliente pode escolher entre:

Maquinas licenciadas (com licenca Microsoft incluida)
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Maquinas nao licenciadas (cliente traz sua propria licenca)

Beneficio: Flexibilidade de licenciamento permite que o cliente escolha a opcdo mais
econdmica para sua situacao.

6. Rede e Trafego de Dados

6.1 Banda de Internet Fixa
O cliente escolhe uma banda de internet (ex: 10 Mbps, 100 Mbps, 1 Gbps) e paga um
valor fixo. Nao ha cobrancga por trafego de dados, garantindo previsibilidade de custos.

Diferencial: Big Clouds cobram por trafego de dados (data egress), que pode ser muito
caro para workloads intensivos. Omid ndo cobra, oferecendo economia significativa.

6.2 Rede Guest Isolada ou Redundante
A Omid oferece opgdes de rede:

Rede guest isolada: Seguranca e isolamento de trafego
Rede redundante: Protecdo contra falhas e alta disponibilidade

Protecao: Essas opcdes protegem o cliente contra custos inesperados de trafego e
garantem performance e seguranca.

7. Tabela de Equivaléncia de Familias

7.1 Correlagao com Big Clouds
A Omid oferece uma tabela de referéncia que correlaciona as familias de maquinas das
principais nuvens com as familias Omid:

Familias Omid: Eco, Pro, X-Pro, UltraMax
Correlacao com AWS, Azure, GCP
Assertividade: 80-90% (aproximada)

7.2 Fatores de Correlacao

A correlagdo considera multiplos fatores:

Hardware: Tipo e geracao de processador

Over Commit: Nivel de compartilhamento de recursos
Conectividade: Velocidade de rede e laténcia
Localidade: Brasil (vs. regides globais)
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7.3 Importancia da Comparacao Total

Ao correlacionar familias, é crucial considerar a fatura total, incluindo:

Preco da VM

Trafego de dados (gratuito na Omid)

IOPS (gratuito na Omid)

Previsibilidade de custos (fixo em reais na Omid)

Resultado: Mesmo que a familia Omid tenha especificaces ligeiramente diferentes, a
fatura total é frequentemente menor devido aos custos ocultos das Big Clouds.

8. Propostas para Clientes

8.1 Geracao de Propostas no Portal
O portal Omid permite gerar propostas automaticamente:

Associar cotacao a um cliente especifico

Gerar PDF detalhado com configuragdes e pregos
Incluir termos e condicdes

Compartilhar com cliente para aprovacao

8.2 Estrutura de Proposta Partner
A proposta Partner inclui:

Configuragdo de infraestrutura (VMs, armazenamento, rede)
Preco mensal e anual

Desconto de fidelidade (se contrato de longo prazo)
Termos de contrato

Contato de suporte

9. Seguranca e Controle de Acesso

9.1 Cadastro do Cliente Final
O cliente final deve realizar o cadastro no portal Omid. Isso garante:

Identificacdo clara do cliente
Responsabilidade legal definida
Acesso seguro ao portal
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9.2 Dois Tipos de Usuarios

Usuario Administrativo:
Dono da conta que pode contratar produtos
Acesso total ao portal
Responsavel por pagamentos e contratos

Usuario Técnico:
Criado pelo administrativo para parceiros
Acesso operacional (gerenciar VMs, rede, etc.)
Sem poder de compra direto
Oferece autonomia operacional ao parceiro

9.3 Usuario Administrativo para Parceiro

Em casos onde o parceiro gerencia tudo (vendas, operagao, suporte), um usuario
administrativo pode ser criado diretamente para o parceiro com aprovacao do cliente.
Isso oferece maxima flexibilidade.

10. Suporte ao Parceiro

10.1 Canais de Apoio

A Omid oferece multiplos canais para apoiar parceiros:

Email: suporte.parceiros@omid.com.br
WhatsApp: Suporte rapido para duvidas comerciais
Portal de Documentacao: docs.omid.com.br

10.2 Topicos de Suporte
Os canais de suporte auxiliam parceiros com:

Duvidas sobre cotagdes e propostas
Equivaléncia de familias de maquinas
Necessidades técnicas de clientes
Otimizagao de custos

Configuragdo de ambientes

11. Posicionamento da Omid: A Escolha Inteligente

A Omid se posiciona como a "escolha inteligente" para parceiros que buscam:
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Controle: Infraestrutura propria, responsabilidade Unica
Transparéncia: Sem custos ocultos, modelo claro

Custos Previsiveis: Preco fixo em reais, sem variabilidade cambial
Receita Significativa: Transformar nuvem em fonte de receita
Simplicidade: Processo de cotacao e contratagao simplificado

12. Proximos Passos

Para parceiros que desejam dominar analise competitiva e cotagoes:

Explorar o portal de cotagdo em ambiente de simulacao (roxo)
Estudar a tabela de equivaléncia de familias

Realizar analise competitiva com clientes (comparacao justa)
Gerar propostas de exemplo para familiarizagdo

Entender modelo de remuneracao e comissionamento
Contatar suporte Omid para duvidas especificas

Treinar equipe em analise competitiva e cotacdes

Fim do Documento
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